
وع خدم    دراسة جدوى مشر

ي ت السوق والجمهور  لاحتياجاتدراسة الجدوى بشكل عام هي عبارة عن دراسة 
 : عمل على الآت 

وع.  • ي سيحتاجها المشر
 تحدد التكاليف والخدمات الت 

ي تساعد على   •
وع بشكل كامل، فتدرس المساحة والأشياء الت  تدرس المكان المخصص للمشر

وع.   نجاح المشر

وع.  • ي سيحتاجها المشر
ية الت   تعمل على معرفة اعداد العمالة البشر

وع.  • ي وضع الخطة التسويقية الخاصة بالمشر
 تساعد بشكل كبير ف 

وع الى الطريق الصحيح.  •  توجه صاحب المشر

ي الحياة الواقعية. أ هي  •
 سلوب ينجح اذا تم تطبيقه ف 

وع الخدم    مراحل دراسة الجدوى للمشر

 : وع خدمي
 فيما يلىي سنعرض مراحل دراسة الجدوى لمشر

وع بشكل كامل.  •  جمع البيانات الخاصة بالمشر

•  . وع الخدمي
 يجب ان تتم دراسة السوق الخاص بالمشر

وعدراسة المستهلكير  المتعلقير  بهذا  •  ، فمن هو الجمهور المستهلك. المشر

 سيتم تحديد سعر الخدمة وذلك يكون بناء على خطة التسويق.  •

ي سيتم من خلالها بيع الخدمة.  •
 يتم معرفة الاماكن الت 

ي سيتم بها بيع الخدمة.  •
 سيتم تحديد الاماكن الت 

  ام بها يجب الالت   أمور 
 
وع قبل البدء ف  خدم  مشر

ي يجب تحديدها عند البد 
: ء فيما يلىي سنعرض بعض الامور الت  وع خدمي

ي مشر
 ف 

ي السوق.  •
ي ف   يجب معرفة لو كان هناك منتجات تنافس المنتج الخاص ت 

 تحديد طريقة استخدام المنتج. يجب  •

ي ام لا.  •  تحديد لو كان يوجد منتجات بديلة للمنتج الخاص ت 

ي السوق.  •
 عمل دراسة حول المنافسير  الموجودين ف 

•  . ا ان يتم تحديد احتياجات السوق المحلىي
ً
 يجب ايض

ل  أفكار للمشاري    ع الخدمية من المت  

ل:   فيما يلىي سنعرض مجموعة من الافكار للمشاري    ع الخدمية من المي  

ل وتطويرها. ييمكن تصم • ونية من المي    م مواقع الكي 



 . يمكن تقديم خدمات للتسويق الرقمي  •

ونية والوثائق.  • جمة للمواقع الالكي   تقديم خدمات الي 

نت. أومن الممكن  •  ن يتم تدريس اللغات عي  الاني 

 وللتنظيم الاداري.  للأعماليمكن تقديم خدمات استشارات  •

 


